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¿Cuáles pasos hacen que una empresa se convierta en franquicia? Favor mencionarlos.
	



¿Cuál es la inversión baja que hace el empresario para reservar sus derechos?
	



¿De cuánto dinero dispondrá el empresario como patrocinio para realizar sus estudios de franquicias?
	



Describa por favor cuánto y cómo ganará el empresario por las regalías de sus 15 puntos de ventas franquiciados o de sus 3 cadenas de franquicias
	



¿Cuánto dinero obtendrá el empresario por venta de franquicias?
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Las Franquicias son el medio, su felicidad es nuestro fin.

Dia 3 Entrenamiento. Duracién 3 horas)|

DESARROLLO DE INVERSIONES
PARA FRANQUICIANTES
Certificado de MFC Florida para
el Asociado de MFC México

HABILIDAD A DESARROLLAR:

Negociar con empresario sobre ventajas de: a. estandarizar
procesos de su negocio; para as, b. franquiciar su negocio en
15 puntos de ventas. Obtendrd ganancias minimas de seis mil
délares mensuales, una vez las 15 franquicias estén operando.

CAPACIDAD ADQUIRIDA:
Detallar cmo la curva de aprendizaje empresarial de 10 afios,
se disminuye a 11 meses con el sistema de franquicias.
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